
PMI
Verso
l’internazionalizzazione:
una sfida
possibile

Condizioni
di partecipazione

Il ciclo di seminari può essere acquistato in blocco
oppure per singolo incontro.

Quote di partecipazione (IVA esclusa):

• per l’intero ciclo di seminari (18 incontri): € 900,00
• per il 50 % degli incontri (9 seminari): € 550,00
• per ogni singolo incontro seminariale: € 80,00
• per ogni singolo incontro paese: € 50,00

Se l’azienda interviene con più di un partecipante,
sarà effettuato uno sconto del 30% a persona.

Per le aziende associate CNA e aderenti ai consorzi CNA,
sarà effettuato uno sconto del 40% a persona.

E’ necessaria la prenotazione al seminario
entro la settimana antecedente la data di inizio.

Per effettuare l’iscrizione,
utilizzare l’apposito modulo allegato.

INSIEME NEL MERCATO ESTERO

Progetto Ester
nasce dalla crescente richiesta
di conoscenza e di supporto operativo
che oggi le aziende rivolgono
a CNA Servizio Estero
in materia di export
e di internazionalizzazione.

"PMI verso l'internazionalizzazione:
una sfida possibile"
è il primo importante
ciclo di seminari
che partirà da fine ottobre 2008,
pensato e organizzato per offrire alle piccole
e medie imprese gli elementi formativi
e gli strumenti operativi per accedere
al business oltre confine.

INSIEME NEL MERCATO ESTEROINSIEME NEL MERCATO ESTERO

 Cna Associazione Provinciale di Reggio Emilia
Via Maiella, 4 - 42100 Reggio Emilia - Tel. 0522/3561 - Fax 0522/356381

www.cnare.it - info@cnare.it

CNA Servizio Estero S.r.l.
42100 Reggio Emilia - Via Kennedy, 15 - tel. +39-0522-792813

fax  +39-0522-792829 - e-mail: estero@cnaservizioestero.it
www.cnaservizioestero.it

NB.: La documentazione completa e dettagliata del ciclo di seminari
sarà inviata tramite posta elettronica.

Pubblicazione realizzata nell’ambito del Progetto Interregionale di cooperazione integrata tra Regioni Italiane
e Russe nel settore Distretti Industriali per lo sviluppo del Made in Italy. Iniziativa promossa e realizzata
in collaborazione e con i l  cofinanziamento del Ministero dello Sviluppo economico.

Gli incontri,
della durata di 3 ore,

saranno fortemente

mirati al raggiungimento

di obiettivi concreti grazie

ad un team di docenti esperti,

aperti al confronto e pronti

a rispondere alle domande

e richieste specifiche delle imprese.

A completamento del programma,

Progetto Ester propone alcuni

Incontri Paese, veri e propri focus

a tema sulla cultura di mercato di alcune delle

nazioni oggi più economicamente interessanti:

occasioni imperdibili per creare sinergie

fra aziende con obiettivi comuni, allo scopo

di favorire con successo l’ingresso in quei

mercati attraverso eventi specifici (possibilità di

organizzazione di missioni in loco, fiere,

workshop, incontri business-to-business,

creazione di gruppi di imprese ecc...).

Ester sarà più di un progetto formativo:

sarà un partner al fianco delle imprese che le

accompagnerà e le sosterrà nel grande viaggio

verso le nuove opportunità
del mercato internazionale.



INSIEME NEL MERCATO ESTERO

Calendario
         dei Seminari

Russia
Docente: Dott. Gianfranco Ardenti,
con intervento di INFORMEST - Agenzia per lo Sviluppo
e la Cooperazione Economica Internazionale
Data: mercoledì 03/12/2008 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

La fiera come primo passo
per entrare in un paese straniero
Docente: Dott. Gianfranco Ardenti
Data: giovedì 11/12/2008 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

Gli aspetti doganali nel commercio
con i paesi extra UE
Docente: Dott. Fabrizio Ceriello
Data: giovedì 15/01/2009 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

India
Docente: Dott. Alessandro Fichera
Data: giovedì 22/01/2009 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

I trasporti internazionali e gli Incoterms 2000
Docente: Dott. Fabrizio Ceriello
Data: giovedì 29/01/2009 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

Brasile
Docente: Dott. Fabrizio Ceriello
Data: mercoledì 04/02/2009 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

I rischi da affrontare:
rischio paese, rischio commerciale, rischio di credito
Docente: Dott. Antonio Di Meo
Data: giovedì 12/02/2009 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

Le forme di pagamento e i rapporti con le banche
Docente: Sig. Sergio Manini
Data: giovedì 26/02/2009 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

I finanziamenti internazionali ed il sostegno pubblico
Docente: Dott. Andrea Tirelli
Data: giovedì 12/03/2009 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

Stati Uniti
Docente: Dott. Giovanni Toschi
Data: mercoledì 18/03/2009 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

 LEGENDA:  = Seminario formativo     = Incontro Paese

La contrattualistica
internazionale
Docente: Dott. Antonio Di Meo
Data: giovedì 26/03/2009
(dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

Le problematiche
della commercializzazione all’estero:
dal segnalatore all’agente
Docente: Dott. Gianfranco Ardenti
Data: giovedì 09/04/2009 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

Emirati Arabi e Arabia Saudita
Docente: Dott. Matteo Setti
Data: giovedì 23/04/2009 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

Turchia
Docente: Dott. Paolo Beltrami
Data: giovedì 30/04/2009 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

Referente CNA Servizio Estero: Monica Dalboni 0522 792813
E-mail: estero@cnaservizioestero.it

Nuove strategie di business:
processi per l’innovazione

La cultura all’export e le modalità
di internazionalizzazione
Docente: Dott. Gianfranco Ardenti
Data: mercoledì 29/10/2008 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Aula Magna di palazzo Scaruffi,
via F. Crispi n. 3 - Reggio Emilia

Nuove strategie di business:
processi per l’innovazione
Docente: Prof. Antonio Catalani - SDA Bocconi - Milano
Data: venerdì 07/11/2008
Sede: Corte Villa Spalletti - Via Franceschini, 11
San Donnino di Liguria - Casalgrande (RE)
Dott. Ruben Sacerdoti - SPRINT Regione Emilia-Romagna

Il piano export:
come pianificare l’ingresso in un nuovo mercato
Docente: Dott. Gianfranco Ardenti
Data: lunedì 10/11/2008 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia

CINA
Docente: Dott. Gianfranco Ardenti
Data: giovedì 20/11/2008 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Aula Magna di palazzo Scaruffi,
via F. Crispi n. 3 - Reggio Emilia

Le organizzazioni a supporto dell’export
Docente: Dott. Gianfranco Ardenti,
con intervento del Dott. Matteo Setti,
referente Regione Emilia-Romagna
Data: giovedì 27/11/2008 (dalle 15.00 alle 18.00)
Sede: Sala Grasselli Camera di Commercio,
Piazza della Vittoria n. 3 - Reggio Emilia


